ENVIRONNEMENT

cout de 'eau : des robinets a prix

variables

Leprixde l'eau peutvarierde una

mais aussi du mode de gestion.

E prix moyen dumétre cube

d'eau s'éleve a 2,54 eurospour
une consommation de 120 m?
par an. Mais ce prix peut varier
de un a quatre selon les com-
munes. Comment s’explique
une telle disparité ? Deux rap-
ports récents, celui de 'nstitut
frangais de !'environnement
(Ifen, organisme statistique du
ministére de I'Ecologie) et celui
de la Cour des comptes, poin-
tent les variations de prix et
Yopacité des financements. Les
variations tarifaires s'expliquent
par plusieurs raisons. “L'origine
de I'eau tout d’abord ; en regle
generale, 'eau potable la plus
chere est issue de sources su-
perficielles (fleuves, rivigres) et
a subi des traitements cofiteux
pour respecter les critéres de
potabilité. Les eaux souterrai-
nes sont mieux protégées des
pollutions et en général de
meilleure qualité”, explique Annie
Coutellier, responsable durapport
de I'lifen. Ainsi les zones cdtiéres
oudefaible qualité delaressource
(Nord - Pas-de-Calais, Bretagne,
Pays de la Loire) sont les plus
chéres. Enrevanche, lestarifs les
moins éleves se retrouvent, en
genéral, dans les régions ol la
ressource souterraing domine.
C'est le cas de [Alsace, Ia Fran-
che-Comté et FAuvergne avec
des coiits moyens respectifs de
1, 1,05 et 1,09 euro/m?®. Seconde
cause de disparité des prix : le
service d'assainissement. En rai-
son de plus grandes contraintes
environnemmentales, le colit de
I'assainissementa augmentéde
66% entre 1991 et 1999, contre
32% seulement pour 'eau pota-
ble. Le niveau déquipement,
I'age des installations et les diffi-
cultés inhérentes & la localisa-
tion géographique etau périme-
tre desservi influencent le prix
de l'eau.

LA DELEGATION PLUS
CHERE QUE LA REGIE

Autre explication : le mode de
gestion. Lorsque la gestion dé-
pend d’'une organisation inter-
communale déleguant au sec-
teur prive, le surcolt dans les
communes assainies atteint en
moyenne 46% par rapport a la
gestion en régie. “Une com-

mune s'organise en régie géne-
ralement lorsque la ressource
est d'acces facile et les traite-
ments peu coliteux. Les délé-
gataires cumulent souvent les
difficultés techniques”, nuance
Annie Coutellier. Pour la Cour
des comptes, la différence de
prix entre régie et délégataire
peut retever d'autres facteurs,
“De nombreuses régies nappli-
quent pas une politique tarifaire
leur permettant de couvrir les
co(ts lies & I'extension, voire au
simple maintien de leurs instal-
lations”, souligne le rapport. Ne
pouvant anticiper Famortisse-
ment de Pinvestissement, les
régies pratiqguent des tarifs infé-
rieurs au co(lt réel d'usure des
matériels et se préparent des
lendemains qui déchantent.
Par contre, les délégataires
peuventavoirintéréta augmen-
ter le prix de V'eau. “Dans les
gestions déléguees, les clau-
ses financiéres des contrats
peuvent conduire & majorer le
prix de l'eau dans des condi-

tions que ne peut pas toujours
contréler 'autorité deléguante.
Les régles de la concurrence
gappliquant aux délégataires
sont moing contraignantes que
celles applicables aux collectivi-
tés territoriales. Il arrive qu'eiles
fassent appel a des entreprises
de leur groupe, sans rechercher
nécessairement celles qui ga-
rantissent ! obtention du meilleur
prix’, notele rapport. “Les contrats
de délégation peuvent aussi com-
porter d'autres clauses défavo-
rables aux usagers, souligne la
Cour des comptes, la réévalua-
tion annuelle des tarifs au-dela
de I'évolution reelle des colits
d’exploitation, des formules de
protection contre tes risques de
baisse du chiffre d'affaires, des
redevances d'usage ou d'occu-
pation du domaine public plus
elevees.” Dans les prochaines

‘années, le nombre de contrats de

délégation arrivant & terme pas-
serade800a1.500. "Les moyens
dont ont besocin les collectivités
pour négocier teurs contrats et

quatre en fonction de f'état de la ressource, des disparités géographiques,

suivre leur execution restent in-
suffisants”, souligne a Cour des
compies qui precise : “Force est
de constater gque les collectivités
trouveraientun intérét & procéder
& une analyse comparative des
conditions offertes par chacun
des deux modes de gestion, no-
tamment dans le cadre de
lintercommunalité” Le prix de
feau s'est accru en movyenne de
50% entre 1990 et 1994, ramené
a 16% entre 1995 et 2000. De
combien augmentera-t-il & 'ave-
nir ? LEurope impose des nor-
mes de plus en plus strictes de
potabilité, sur le plomb notam-
ment. Le respect de 'environne-
ment necessite des traitements
colteux avant restitution des
eaux usees dans le milieu, De
plus, les communes onti'obliga-
tion de contrdler et, éventuelle-
ment, réparer les systémes
d’'assainissement individuels.
Autant de points gui risquent de
provoguer une hausse de [afac-
ture d'eau.

Chantal MILLET

BILLET D’HUMEUR

Il faut boxer dans sa catégorie

ONVERSATION animee,

ce soir, au ¢lub, entre John,
notre ami anglais, et Frangois,
John est un journaliste trés ap-
précié en Angleterre.

Il faisait partie, en cette qua-
lité, de lasuite delareine lors de
sarecente visite en Papyravie. |l
avaitbéneficie d’'une place dans
lEurostar de sa souveraine.

Mais il n‘est pas reparti depuis
Toulouse avec elle. Il a profité
de ce voyage pour passer quel-
ques semaines chez nous. De
passage au club, il s'étonne du
visage tumefié de Frangois qui
a 'eeil gauche fermé, la pom-
mette droite éclatée et une ar-
cade sourciliere fendue. 1l fait
peine a voir,

John lui demande ce qui a
bien pu le mettre dans un si
triste gtat.

Francois s'en explique, non
sans reticence ;

«Comme {u le sais, la boxe
est mon sport favori. Samedi
dernier, jai mené un dur com-
bat. Je me suis heurté & forte
parties».

John, qui a de Famitié pour
Frangois, s'emporte :

«Mais pourquoi t'chstines-iu,
sous le couvert de matches
«toutes catégories», a affronter
des poids lourds ?

Tu sais pourtant que tu es
descendu de catégorieetquetu
n'es plus qu'un poids moyen
depuis belle lurette.

Tu t'exposes a des correc- -

tions qui finiront par mettre ta
santé en danger.

Ne serais-tu pas masochiste,
par hasard ?

Frangois, piqué au vif, lui a
rétorqué :

«ks-tu sir, John, d'étre bien
placé pour me donner ce genre
defegons ? Il est possible que je
boxe au-dessus de mes
moyens, dans une catégorie qui
n'est plus la mienne.

T'es-tu demandé pourguoi je
me conduis de siétrange fagon ?

Si tu te regardais dans une
glace, iU verrais un homme
dontle comporiement est aussi
irrationne! que le mien. D’une
autre maniére, certes, mais

pour la méme raison. Nous cé-
lebrens, cette année, le cente-
naire de 'Entente Cordiale quia
uninos deux pays a une épogue
04 elles étaient des grandes
puissances.

Nous ne le sommes plus ot
nous avons du mal a 'admettre.
Chacun de son ¢été, nous souf-
frons d’'une nostalgie de notre
grandeur passée, mais nous ne
réagissons pas de la méme
maniére.

La Papyravie s'épuise & me-
ner, sans espoir de victoire, des
combats contre des poids
lourds alors qu'elie n'est plus
gu’un poids moyen.

Quanta vous, pour garder les
apparences de la grande puis-
sance gue vous fltes, vous
avez choisilavassalité en étant,
inconditionnellement, le meilleur
allie du plus fort.

Somme toute, vous faites
comme nous : Vous tentez de
boxer dans une catégorie qui
n’est plus la votre, mais avec le
panache en.moins.

Le Papyravien



